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1. INTRODUCCION

El mercado de libros de segunda mano en formato fisico ha
experimentado un notable auge en la Ultima década. Entre 2015 y
2025, la compraventa de libros usados se ha consolidado como
una alternativa viable y creciente para lectores y actores de la
industria editorial, impulsada por factores econémicos, sociales y
tecnoldgicos. Este informe ofrece un panorama detallado de dicha
evolucién, con énfasis en Iberoameérica (Equﬁq y América Latina),
e incluye datos cuantitativos de crecimiento, nuevos modelos de
negocio (plataformas especializadas como Re-Read y otras),
comparativas con grandes plataformas generalistas (Amazon,
IberLibro, Mercadolibre, etc.), tendencias de consumo (perfil y
motivaciones del comprador), impactos en la cadena de valor
editorial, el debate regulatorio emergente (p. ej., la propuesta en
Francia de pagar regalias a autores por ventas de segunda mano)
y ejemplos de iniciativas destacadas en paises iberoamericanos.

La informacidén estd orientada a profesionales del sector editorial y
se presenta con estructura profesional, incluyendo tablas
comparativas y conclusiones claras.



2.CIFRAS DE CRECIMIENTO
DEL MERCADO DE LIBROS
USADOS (2015-2025)

El crecimiento del mercado de libros usados ha sido sostenido a
nivel global durante la dltima década. Segln un estudio de
Credence Research citado en 2024, el valor del mercado mundial
de libros de segunda mano se estima en 25.588 millones de
délares en 2023, con proyeccion de alcanzar 48.488 millones de
délares en 2032 (tasa de crecimiento anual compuesta de ~5,95%).
Esto indica que, de 2015 a 2025, el sector casi se ha duplicado en
tamano a nivel global, pasando de ser un nicho relativamente
modesto a un segmento importante de la industria editorial.

En Espaia, los datos confirman esta tendencia alcista. Un estudio
realizado por la plataforma Milanuncios en 2022 revel6 que la
demanda de libros de segunda mano aumenté un 30% entre 2020 y
2021. Solo en 2021, el volumen total de negocio por la venta de
ejemplares usados en Internet alcanzé unos 9,8 millones de euros,
con mds de 354.000 anuncios de libros publicados en Milanuncios
(un 8% mas que el afio anterior). Esta aceleracién se enmarca en la
explosién general de la economia circular y de la compraventa
online post-2020. Plataformas generalistas como Wallapop, Vinted
o Milanuncios, especializadas en articulos de segunda mano, han
visto como la categoria de libros cobraba protagonismo: por
ejemplo, Wallapop reportd que su categoria “Cine, Libros y Masica”
fue la que mds crecidé en 2020.

El peso del libro usado en el mercado editorial ha llegado a ser
significativo en algunos paises europeos: en Francia, cerca del 20%
de los libros vendidos en 2022 fueron de segunda mano. Si bien el
valor de mercado de esos libros usados es menor (por sus precios
reducidos), la cifra ilustra la magnitud que esté alcanzando este
fenémeno. En Francia se estima el mercado de segunda mano en
888 millones de euros, comparado con 4.300 millones de euros en
libros nuevos. Aunque en Iberoamérica no todos los paises cuentan
con estadisticas tan precisas, la tendencia apunta en la misma
direccion: crecimiento constante de las transacciones de libros de
segunda mano, tanto en canales fisicos tradicionales como en
plataformas digitales.



Una encuesta reciente en Espafia subraya hasta qué punto se ha
normalizado el mercado de segunda mano en general: 76% de los
espafioles declara comprar productos usados, y los libros encabezan
la lista de los articulos de segunda mano mds populares, con un 42%
de los encuestados interesados en libros usados. Esto representa un
cambio cultural importante respecto a afios atrds, cuando comprar
libros de segunda mano podia tener connotaciones negativas. Hoy,
adquirir libros usados es una prdctica extendida, asociada tanto al
ahorro como a la sostenibilidad y a la busqueda de ejemplares
especiales.

En América Latina, aunque falten cifras agregadas, hay indicadores de
crecimiento. Por ejemplo, en Argentina —pais de gran tradicion librera
— los libreros de viejo reportan un resurgimiento de la demanda en los
altimos afos, incluso con interés de turistas aprovechando precios
bajos en un contexto de inflacién local. De igual modo, en México y
otros mercados latinoamericanos, el comercio electrénico
(MercadoLibre, redes sociales, etc.) ha facilitado la compraventa de
libros usados a nivel masivo, algo impensable hace una década. Todo
lo anterior dibuja un panorama 2015-2025 de claro crecimiento en
volumen de ventas, valor de mercado y nUmero de transacciones de
libros fisicos de segunda mano.

Factores que impulsan el auge

Varios factores clave explican este auge cuantitativo del libro usado:

e Aumento del precio de los libros nuevos: El precio medio de un
libro nuevo ronda los 20 euros en Espafia, con incrementos
notables en los Gltimos anos (la inflacién de 2022 fue la mds alta
en 40 afos, encareciendo también la impresion y papel). Esto ha
llevado a muchos lectores a buscar alternativas més econémicas.
Un lector habitual de 3 libros/mes pasaria de gastar ~60€ en
novedades a quizds 15-20 € en libros usados equivalentes, una
diferencia sustancial. Especialmente los compradores jévenes
(14-24 aros, los que mds leen, segln la Federacion de Gremios de
Editores) encuentran en la segunda mano una forma de sostener
su ritmo de lectura sin arruinarse.

 Digitalizacion y plataformas online: La proliferacién de
plataformas de comercio electrénico ha eliminado barreras
geogrdficas y logisticas. Hoy es sencillo acceder a un amplio
catdlogo de titulos usados desde casa, buscar ediciones
descatalogadas o comparar precios. Esto ha democratizado el
acceso al libro usado mas alla de los mercadillos locales. En
Espaia, por ejemplo, la app Hamelyn y sitios como IberLibro,
Uniliber o todocoleccion.net permiten encontrar libros de segunda
mano de todo tipo (de texto, clasicos, infantiles, etc.), integrando a
consumidores como vendedores en un ecosistema de intercambio.



e Cambio de habitos de consumo y valores: Existe una creciente
concienciacién sobre la sostenibilidad y la economia circular.
Reutilizar libros en vez de comprar ejemplares nuevos se percibe
como un gesto ecolégico (extender la vida de cada libro, reducir
desperdicios) ademés de una decisién econémica inteligente. Lo
que antes podia asociarse a “escasez de recursos’, hoy es una
conducta con connotaciones positivas: ecologismo, consumo
responsable y amor por la historia que cargan los objetos usados.
La pandemia de COVID-19 también jugd un rol: durante el
confinamiento la lectura fue refugio para muchos, impulsando la
demanda de libros (incluidos los usados cuando hubo dificultades
para acceder a novedades).

En resumen, entre 2015 y 2025 el mercado del libro de segunda mano
ha pasado de marginal a mainstream en Iberoamérica, apoyado en
el alza de precios de los libros nuevos, la apariciéon de plataformas
especializadas, y un cambio cultural hacia el consumo sostenible y el
ahorro. A continuacion, profundizaremos en los modelos de negocio
emergentes que han florecido durante este periodo.




3.MODELOS DE NEGOCIO
EMERGENTES EN LA VENTA DE
LIBROS USADOS

La década analizada ha visto nacer y consolidarse huevos modelos
de negocio orientados al libro usado, muchos de ellos apalancados
en la tecnologia y en enfoques innovadores de venta. A diferencia
de la libreria de viejo tradicional, estos modelos emergentes buscan
escalar la compraventa de segunda mano, mejorar la experiencia
del cliente y, en ocasiones, aportar valor afiadido (comodidad,
garantia, objetivos sociales, etc.). Destacamos a continuacién
algunos de los formatos y plataformas especializados mds
relevantes:

1. Cadenas de librerias low-cost (formato fisico y franquicias): Un
ejemplo emblemdtico es Re-Read, cadena fundada en Barcelona
en 2012 que ha crecido durante mds de 10 afios hasta tener
presencia en toda Espaia. Su propuesta es sencilla y atractiva:
libros usados en buen estado a precio fijo muy asequible (ej. 1 libro
por 4 €; 2 libros por 6 € en la actualidad). Re-Read compra libros a
particulares a un precio unitario estandar (alrededor de 0,25 € por
libro en sus tiendqs) y los revende unificando tarifa, lo que
simplifica la gestién de stock. Cuenta ya con decenas de librerias
en Espafia y mads de 45.000 suscriptores (usuarios registrados).
Este modelo de franquicia de librerias de segunda mano low-cost
ha profesionalizado un sector antes muy atomizado, permitiendo
economias de escala, imagen de marca unificada y servicios
afadidos (tarjetas de regalo, merchandising literario, etc. como las
tote bags “Me vuelves Lorca” que venden en Re-Read). Otras
cadenas similares comienzan a surgir; por ejemplo, en Francia se
han abierto tiendas Re-Read recientemente, adaptando el
concepto al mercado local.

2. Librerias de segunda mano con enfoques innovadores: Algunos
emprendedores han reinventado la forma de vender libros usados
en tienda fisica para afadirle un gancho original:

e En Madrid, la libreria La Casqueria (ubicada en el mercado de
San Fernando, Lavapiés) vende los libros al peso. El precio se
calcula por kilogramo, independientemente del titulo o autor (en
su escaparate suelen anunciar tarifas como “10 € el kilo” de
libros).



Este formato no discrimina entre best-sellers o libros raros: solo
importa el peso, lo que brinda al comprador la sorpresa y el juego
de llevarse “un kilo de libros” mezclados. La Casqueria nacidé hace
mds de 10 afos de la mano de un grupo de amigos, y su lema es
que “leer no es un lujo”; con la venta al peso han logrado que el
publico se lleve libros por puro placer del descubrimiento a precios
irrisorios.

» Otro caso singular es Tuuulibreria, con locales en Madrid y
Barcelona, una libreria de segunda mano bajo modelo de “paga lo
que quieras”. El comprador decide voluntariamente cudnto aporta
por el libro que se lleva, a modo de donacién. Se trata de una
organizacién sin dnimo de lucro nacida en 2012, inspirada en un
proyecto similar de Baltimore (EE.UU.), cuyo fin es fomentar la
lectura y la accesibilidad de los libros para todos. Aunque los
clientes fijan el precio, TuuulLibreria separa algunos ‘“libros
especiales” (ediciones antiguas, de coleccién) que vende aparte
por canales online (p. ej. Wallapop) a precios tasados
aproximadamente en la mitad de lo que valdrian en el mercado de
coleccionista. Esto le permite sostener el proyecto sin traicionar su
filosofia de base en la tienda.

Estos modelos fisicos alternativos han aportado creatividad al sector,
convirtiendo la compra de libros usados en una experiencia diferente
(ya sea por la mecdnica de precio o por el componente social).
Ademads, suelen funcionar como centros culturales comunitarios:
Tuuulibreria, por ejemplo, organiza eventos, y muchas librerias de
viejo tradicionales también ofrecen actividades culturales (mﬁsica,
teatro, talleres) que fidelizan a la comunidad.

3. Plataformas digitales especializadas en recompra/venta (re-
commerce): Con el auge del comercio electrénico, han nacido
startups dedicadas especificamente a facilitar la compraventa
masiva de libros usados aprovechando la tecnologia:

¢ Hamelyn (Espafia): Plataforma en linea que compra libros usados
a los usuarios con precio instantdneo y recoge los ejemplares a
domicilio gratis, para luego reacondicionarlos y revenderlos en
marketplaces globales. Su modelo se asemeja al de recommerce
de electrénica pero aplicado a libros. Hamelyn actda como
intermediario profesional: da una tasaciéon inmediata via web, se
encarga de la logistica inversa, y luego vende por canales como
Amazon/eBay a compradores finales. En 2023 reportaron mds de
200.000 pedidos enviados a 96 paises y una facturacion superior
a 3 millones de euros, cifras que evidencian el potencial de escalar
internacionalmente la segunda mano con un enfoque logistico
eficiente.



« Momox (Alemania, con presencia en Equﬁq): Es uno de los e-
commerces lideres en Europa en venta de productos de segunda
mano, donde los libros ocupan un lugar central. Momox compra
libros (qsi como discos, peliculas, etc.) a usuarios de varios paises
a través de su app Medimops, y luego los vende en su propia
tienda online o marketplaces. Su presencia en Espafia (momox.es)
ha facilitado a los esparfioles vender libros usados de forma
sencilla al extranjero. Modelos como Momox y Hamelyn muestran
cémo la profesionalizacién de la cadena de suministro (compra al
particular + clasificacién + venta global) esté llevando el mercado
de libros usados a una escala antes imposible en el Gmbito
puramente local de las librerias de viejo.

 Sekundo (Espafia): Plataforma online de compra-venta de libros
usados que se presenta como impulsora de la economia circular.
Cuenta ya con mds de 460.000 usuarios activos que en conjunto
venden el 80% de sus libros en menos de un mes, segun la propia
web (sekundo.es). Sekundo enfatiza la rapidez y sencillez para el
vendedor particular, gestionando pagos seguros y ofreciendo
herramientas para agilizar la venta (por ejemplo, etiquetado
automatizado de libros por ISBN).

* Micobooks: Otro proyecto reciente que se encarga de toda la
gestion integral de la venta de libros usados: desde el retiro de los
ejemplares al vendedor, hasta su venta en linea y la gestion del
pago al propietario original. Este tipo de servicios llave en mano
indican que hay un nicho en atender a personas que desean
vaciar sus bibliotecas o monetizar libros acumulados sin
complicarse en transacciones individuales.

4. Plataformas de intercambio y economia colaborativa: Mds alld de
la compraventa tradicional, han surgido iniciativas basadas en el
trueque o intercambio de libros usados:

o Pila de Libros (Argentina): Una plataforma/aplicacién mévil
conocida como el “Tinder de los libros’, creada en Argentina para
intercambiar libros que ya no se quieren por otros titulos usados
de interés. Los usuarios crean perfiles donde ofrecen ciertos
ejemplares y especifican qué géneros o titulos buscan; el sistema
hace match entre personas con intereses complementarios e
incluso organiza encuentros de intercambio. Este modelo 100%
colaborativo promueve la reutilizacién sin mediar dinero, y refleja
cdmo en mercados con menor poder adquisitivo el trueque cobra
relevancia. La prensa argentina ha destacado este servicio de
“emparejamiento intelectual” como una manera creativa de rotar
bibliotecas personales.




e Grupos informales en redes sociales: En muchos paises,
comunidades de Facebook, WhatsApp o Telegram reanen miles de
usuarios para intercambiar o vender libros de segunda mano
directamente. Por ejemplo, en Argentina existen grupos de
Facebook con decenas de miles de miembros dedicados a la
compra/venta de libros usados (p. ej., “Libros usados Buenos Aires”
con 57.000 miembros). Este fenémeno espontdneo complementa a
las plataformas comerciales, demostrando la demanda latente
que ha sido canalizada gracias a Internet.

5. Proyectos con fin benéfico o social: Varios paises han visto nacer
iniciativas solidarias vinculadas al libro usado, que combinan la
venta/donacién de libros con objetivos sociales:

o Libros Melior (Espafia): Proyecto de la Fundacién Melior que vende
libros de segunda mano con fines solidarios. Los libros donados
son puestos a la venta (online y en mercadillos) y los fondos
recaudados se destinan a programas de acceso d la educacién y
la cultura para poblaciones vulnerables. Es un ejemplo de coémo
dar “nueva vida” a los libros puede, ademads, generar impacto
positivo mas alléd del mercado.

« Green Libros (Chile): Se presenta como la “primera libreria
solidaria” de Chile. Su mision es recolectar libros que la gente ya
no usa, venderlos a precios bajos y utilizar parte de lo recaudado
para apoyar iniciativas de fomento lector en sectores vulnerables.
Hasta la fecha, Green Libros ha logrado reutilizar més de 4
millones de libros y donar més de 50.000 libros a fundaciones, con
un impacto econémico de donaciones superior a 45 millones de
pesos chilenos. Este modelo mixto de negocio + filantropia ha
ganado reconocimiento medidatico en Chile, promoviendo la
lectura sostenible.

» Reciclibros: Proyecto originalmente nacido en Francia que permite
a cualquiera donar o vender libros a través de una aplicacion,
destinando un porcentaje de cada venta a ONG culturales. Ha
“recirculado” mds de 1,5 millones de libros y procesa entre 3.000 y
4.000 pedidos diarios. Su nombre y filosofia han inspirado
iniciativas similares en otros paises europeos.

Como vemos, los modelos emergentes son diversos, pero todos giran
en torno a la idea de extraer valor de los libros usados de nuevas
formas: ya sea facilitando transacciones entre particulares,
profesionalizando la reventa a gran escala, generando comunidades
de intercambio, o integrando la solidaridad en el negocio. A
continuacion, analizamos cémo estos entornos especializados se
comparan con las plataformas generalistas y gigantes del comercio
electrénico en la venta de libros de segunda mano.




4. PLATAFORMAS GENERALISTAS
VS. ENTORNOS
ESPECIALIZADOS

Si bien las iniciativas mencionadas han impulsado el mercado del
libro usado, no operan solas: plataformas generalistas como
Amazon, lberLibro (AbeBooks), Mercadolibre o eBay también
juegan un papel importante en este ecosistema. Conviene entender
las diferencias y dindmicas entre los canales especializados y los
generalistas:

o Amazon (Marketplace) y AbeBooks/lberLibro: Amazon permite
desde hace afos que vendedores terceros ofrezcan libros
usados junto a los nuevos en su Marketplace. Esto ha convertido
a Amazon en uno de los mayores mercados de libros de
segunda mano del mundo, casi por inercia, dado su alcance
global. En Francia, se estima que la mayoria de libros usados se
venden en grandes plataformas internacionales como
Amazon, Rakuten o eBay, lo que preocupa a los editores locales.
IberLibro, por su parte, es la versidon espanola de AbeBooks
(companiia adquirida por Amazon en 2008) y estd especializada
en libros descatalogados, antiguos y usados. Alberga miles de
librerias de todo el mundo que listan sus ejemplares para un
publico internacional. Ventaja: El catélogo es enorme y permite
encontrar verdaderas rarezas o ediciones especificas, muchas
veces dificiles de localizar de otro modo. Desventaja: Los precios
en estos portales generalistas no siempre son los mds bajos;
suelen reflejar el valor de mercado (coleccionista o escasez)
mds que ofrecer gangas. De hecho, se ha observado que
algunas editoriales, ante titulos agotados, redirigen en sus webs
oficiales a plataformas como Iberlibro, pero a precios elevados
respecto a las librerias de segunda mano locales. Esto sugiere
que en Amazon/AbeBooks el libro usado compite mas en el
terreno de la disponibilidad y conveniencia global que en el del
precio minimo.

» Mercadolibre y otros marketplaces locales: En Latinoamérica,
Mercadolibre cumple un rol andlogo al de Amazon Marketplace
en regiones donde este Gltimo no tiene tanta penetracion.
Usuarios de paises como Argentina, México, Colombia o Chile
acuden a Mercadolibre para comprar y vender todo tipo de
bienes, incluyendo libros usados.



La categoria de libros en Mercadolibre es amplia, desde best-
sellers de segunda mano hasta comics antiguos o libros de
texto. Ventaja: Gran base de usuarios locales, opciones de pago
en moneda local y a plazos, logistica integrada (MercadoEnvios)
en muchos casos, lo que facilita la compraventa entre
particulares a escala masiva. Desventaja: Al ser un entorno
generalista, la experiencia no estd adaptada especificamente a
libros (no hay clasificacién por género literario, ediciones, etc.,
mas alla de lo que pongan los vendedores), y la busqueda de
titulos puede arrojar resultados muy variados en calidad. Aun
asi, Mercadolibre ha sido crucial para popularizar el comercio
de libros usados en paises donde no existian plataformas
especializadas robustas.

» Portales de anuncios clasificados y apps de segunda mano: En
Espaia, ademads de los mencionados Milanuncios o Wallapop,
existen foros especializados (por ejemplo, comunidades de
aficionados que intercambian cémics, etc.). Wallapop, aunque
nacida para articulos de segunda mano en general, se ha
convertido en un mercado local importante para libros usados,
sobre todo en dreas urbanas. Su enfoque de cercania
(geolocalizacién) permite a compradores y vendedores quedar
en persona para intercambiar libros, evitando costes de envio.
Esto ha hecho que muchos ejemplares usados encuentren
segunda vida en su propia ciudad. De hecho, Wallapop informé
que un 49% de los espafioles usd su plataforma para alguna
compra entre 2020-2021, y categorias como libros, cine y musica
estuvieron entre las de mayor crecimiento en ese periodo.

En comparativa, los entornos especializados en libros (Re-Read,
Uniliber, momox, etc.) suelen ofrecer:

e Curacion del catdlogo y conocimiento del producto: Tiendas de
segunda mano especializadas clasifican por géneros, autores, y
muchas veces los responsables son libreros con conocimiento
que pueden asesorar o valorar adecuadamente los libros. En
cambio, en Amazon/ML el inventario es tan amplio que la
curacién recae totalmente en el comprador (o en algoritmos
genéricos).

e Precios estables o politica de precios (nica: Plataformas como
Re-Read o Tuuulibreria eliminan la negociacién o variabilidad
de precios: se sabe de antemano cudnto costard cualquier libro
(ya sea por kilo, por un precio fijo unitario, o por donacién). Esto
atrae a un publico que busca chollos o compras impulsivas. Por
el contrario, en Amazon/AbeBooks el precio de un libro usado es
fijado por cada vendedor segin la oferta/demanda, pudiendo
haber dispersion grande de precios para el mismo titulo.




e Componente experiencial: Las librerias fisicas de viejo ofrecen
la experiencia de “cazar tesoros” recorriendo estanterias, algo
valorado por bibliéfilos y publico general. Incluso las
plataformas de intercambio (Pila de Libros) fomentan una
interaccién social entre lectores. Las plataformas generalistas,
en cambio, se enfocan en la conveniencia: obtener
rdpidamente un titulo especifico al mejor precio disponible
globalmente.

No obstante, la linea entre ambos mundos no es totalmente rigida.
Algunos modelos especializados utilizan los marketplaces
generalistas como canal de venta (ej.: Hamelyn revende en
Amazon), y a la inversa, algunas plataformas generalistas han
creado secciones especificas para libros. En definitiva, conviven
maltiples canales: un lector puede perfectamente buscar en
IberLibro una edicién dificil de hallar, comprar best-sellers de
segunda mano en Re-Read para su lectura cotidiana, y vender sus
libros de texto usados en Wallapop o Mercadolibre. La
complementariedad de estos entornos ha sido parte del motor que
impulsa el mercado total.

A continuacién, profundizamos en quiénes son los compradores de
libros usados, qué motivaciones tienen y como se comportan,
cuestiones cruciales para entender las tendencias de consumo
detrdas de estas cifras.




S . PERFIL DEL COMPRADOR Y
TENDENCIAS DE CONSUMO

Los consumidores que impulsan el auge de la segunda mano de
libros son diversos, pero comparten ciertos rasgos y motivaciones
comunes. En el periodo 2015-2025 se han observado las siguientes
tendencias de consumo y perfiles destacados:

e Busqueda de ahorro y precio accesible: El factor econémico es,
sin duda, el principal incentivo para la mayoria. Un estudio en
Francia confirmé que el precio (y no tanto la ecologia) es la
motivacién nimero uno para quienes compran libros usados.
Esto se refleja en todos los segmentos: estudiantes que
adquieren libros de texto de segunda mano para ahorrarse
hasta un 50% o mds sobre el precio de nuevos; jovenes lectores
con presupuesto limitado que pueden triplicar la cantidad de
lecturas con el mismo dinero; familias que compran libros
infantiles usados sabiendo que los nifios los usardn por poco
tiempo, etc. En mercados con inflacién alta (como Argentina
recientemente), la circulacién de libros usados se ha vuelto una
tabla de salvaciéon para seguir leyendo en tiempos de crisis.
Muchos compradores habituales de segunda mano también
venden luego esos libros, recuperando parte del gasto — un ciclo
econémico personal sostenible.

e Conciencia ecolégica y gusto por la reutilizaciéon: Aunque el
motivo ambiental puede ser secundario frente al precio, no es
despreciable. Crecientemente, lectores de todas las edades
manifiestan sentirse bien al dar nueva vida a un libro en lugar
de comprar uno nuevo. La idea de “salvar” libros, de terminar en
la basura o arrumbados, y reducir la demanda de papel y tinta,
conecta con valores verdes. Ademds, el auge general de la
moda vintage y la economia circular en ropa, muebles, etc., ha
normalizado también que “usado es cool” en libros. Ya no se ve
como algo de mal gusto regalar un libro de segunda mano; al
contrario, puede percibirse como un detalle con historia. La
generacién mds joven (millennials, Gen z) tiende a ser
particularmente abierta a bienes de segunda mano por su
conciencia ecolégica, y los libros entran en esa tendencia.

e “Caza de tesoros” y busqueda de rarezas: Un segmento
importante de compradores de segunda mano son
coleccionistas o bibliofilos




Ellos rastrean ediciones especificas, primeras ediciones, libros
descatalogados o curiosidades que no se encuentran en
librerias comerciales. Para ellos, los mercados de segunda
mano (ya sean fisicos u online) son un paraiso para hallar esas
joyas literarias. Por ejemplo, en las librerias de viejo de Buenos
Aires es comUn que se busquen primeras ediciones de autores
célebres o ejemplares firmados; se han llegado a encontrar
rarezas como una primera ediciéon de Rayuela de Cortédzar entre
los estantes de usados. Este perfil de comprador valora la
paciencia y el conocimiento, y muchas veces estd dispuesto a
pagar precios elevados por piezas Gnicas (lo cual también
forma parte del mercado de usados, especialmente en el
segmento de libros antiguos o de coleccién).

Comprador digital y omnicanal: La comodidad de comprar
libros usados en linea ha dado origen a un comprador menos
fetichista y méas pragmatico en cuanto al canal. Es decir, si
antes el amante de libros de segunda mano recorria
anicamente mercadillos y tiendas fisicas, ahora complementa
esa dficién con buasquedas online. Un mismo individuo puede
revolver un puesto en una feria local y, paralelamente, tener
activas alertas de busqueda en IberLibro o participar en
subastas online de libros antiguos. El consumidor omnicanal
compara precios y opciones: por ejemplo, alguien interesado en
un titulo agotado puede mirar si estd en Re-Read por 4 €, o si
aparece en Wallapop cerca de su ciudad, o en Ultimo caso en
Amazon UK de segunda mano. Esta flexibilidad ha hecho al
comprador mds informado y ha incrementado la competencia
(beneficiando generalmente al comprador con mejores precios
y variedad).

Segmentos estacionales (p. ej. libros de texto): Un
comportamiento notable es el pico estacional de la compra-
venta de libros usados de texto escolar y universitario. Cada
inicio de curso, miles de familias intercambian o compran libros
de texto usados para reducir los costes educativos. En
plataformas online espafiolas, las bisquedas de libros de texto
de segunda mano (especialmente de materias como inglés o
matematicas) lideran por mucho las estadisticas. Segin datos
de 2021, las busquedas de libros de texto fueron las mas
numerosas en Milanuncios, por encima incluso de novelas, y
representaron la mayor cantidad de anuncios publicados en la
plataforma. Este fendbmeno se repite en muchos paises: es
comun que surjan mercados de intercambio de libros escolares
organizados por AMPAs (asociaciones de padres) o ferias de
libro usado académico en universidades al final de cada
semestre.



El perfil aqui es claro: comprador-vendedor simultaneo, que
adquiere los libros del siguiente curso y vende los del anterior,
movido 100% por economia prdctica.

» Fidelidad y pertenencia a una comunidad lectora:
Curiosamente, el mercado de segunda mano ha fomentado
cierta comunidad de lectores que intercambian
recomendaciones y compadrten valores. Algunos proyectos
(Tuuulibreria, clubes de trueque) generan un sentimiento de
pertenencia: el comprador frecuente de estas tiendas no solo
busca libros baratos, también disfruta apoyando la iniciativa,
conversando con otros lectores, etc. De hecho, muchos libreros
de viejo sefialan que han ganado clientes leales, que antes tal
vez compraban solo novedades, y que ahora alternan porque
valoran la experiencia mas relajada y de descubrimiento de la
segunda mano. En el entorno online, comunidades en Reddit o
blogs también discuten sobre dénde conseguir tal titulo més
barato, o comparten hallazgos increibles en tiendas de usado,
reforzando la cultura del book hunting.

En sintesis, el comprador tipo de libros usados suele estar
motivado principalmente por el precio, pero también aprecia la
variedad y cierta filosofia de consumo distinta a la del libro nuevo.
Es un lector dvido que quiere maximizar su acceso d lecturas sin
restricciones de costo, un estudiante o padre de familia que
necesita optimizar su presupuesto, un coleccionista apasionado, o
sencillamente un amante de los libros que disfruta tanto del
contenido como del objeto libro con historia. Estas tendencias de
consumo han obligado a la industria editorial a prestar atencién al
fenébmeno y evaluar sus implicaciones, como se discutird en la
siguiente seccidn.



6. IMPACTO EN LA CADENA DE
VALOR EDITORIAL

El crecimiento del mercado de libros fisicos de segunda mano tiene
consecuencias importantes para la cadena de valor editorial
tradicional, desde la creacion hasta la distribuciéon. A continuacion,
analizamos los principales impactos:

Ventajas del crowdfunding editorial:

o Autores (y traductores) - Regalias y derecho de autor: En el
modelo vigente de derechos de autor, los creadores solo
perciben regalias por la primera venta de su obra. Una vez
vendido el libro, si este pasa a manos de otro lector mediante
reventa, el autor ya no recibe nada por esas transacciones
posteriores. Legalmente, el derecho de distribucién del autor se
agota tras la primera venta (principio de first sale o
agotamiento de derechos). Por tanto, a medida que mds
lectores optan por comprar libros usados en lugar de nuevos,
potencialmente disminuyen las ventas de ejemplares nuevos y,
en consecuencia, las regalias para autores y traductores de
esas obras. Muchos autores expresan preocupacién de que, si la
proporcién de segunda mano sigue creciendo, sus ingresos (ya
de por si modestos en muchos casos) se vean adn mds
reducidos. Este debate ha tomado fuerza recientemente: los
autores argumentan que su trabajo genera un valor continuado
y deberia remunerarse de alguna forma en la reventa, mientras
que histéricamente no ha sido asi. Veremos en el apartado
regulatorio que algunos paises estdn proponiendo cambios
para atender esta reivindicacién.

» Editoriales — Ventas canibalizadas y gestion de backlist: Para
las editoriales, el auge de la segunda mano supone un desafio
competitivo. Si cerca del 20% del volumen de libros vendidos en
un pais son usados (como en Francia en 2022), ese es un
porcentaje que no genera ingresos a editoriales ni librerias
tradicionales. Sobre todo en titulos de amplio tirén (best-
sellers), las editoriales pueden ver reducida la demanda de
nuevas impresiones porque existe un circuito de ejemplares
circulando de lector en lector. Especialmente afectado puede
verse el backlist (titulos con algunos afos en el mercho):



antes, un lector que descubria un libro publicado 5 afos atrds,
tal vez lo compraba nuevo en libreria; hoy es muy probable que
lo encuentre de segunda mano a mitad de precio o menos. No
todo es negativo, sin embargo, desde la éptica editorial: la
existencia de un mercado de segunda mano dindmico amplia
la vida Gtil de las obras y su base de lectores, lo cual puede
generar mayor notoriedad para el autor y eventualmente
impulsar ventas de novedades de ese mismo autor. Algunas
editoriales también aprovechan para reeditar obras que ven
populares en segunda mano (indicador de interés no cubierto
por la oferta nueva). En términos de estrategia, varias editoriales
han comenzado a convivir con el mercado de ocasion, listando
ellas mismas libros en plataformas de segunda mano,
especialmente libros descatalogados o stock sobrante, para
capturar parte de ese segmento.

e Llibrerias y minoristas - Adaptacion o competencia: Las
librerias tradicionales (de libros nuevos) han tenido respuestas
variadas. Algunas perciben la segunda mano como
competencia directa, sobre todo las independientes que
dependen de cada venta; otras han decidido integrar secciones
de segunda mano en sus locales para atraer a clientes
sensibles al precio. Por ejemplo, en Reino Unido, cadenas como
Waterstones han incorporado estanterias de usados en ciertas
tiendas. En Iberoamérica, es comun que pequefias librerias
acepten libros usados en permuta (el cliente entrega libros a
cambio de crédito para comprar otros, nuevos o usados).
Incluso han nacido hibridos: librerias que venden novedad y
segunda mano bajo el mismo techo, ampliando su catdlogo y
rango de precios. Este enfoque puede verse como una forma de
fidelizar clientes que quizé no pueden comprar novedad
siempre, pero siguen visitando la tienda. Por otro lado, las
grandes plataformas online (Amazon, etc.) al ofrecer ambos
formatos, ponen presidn sobre las librerias fisicas. La
supervivencia de las librerias podria pasar por resaltar la
curacion y la comunidad, cosas dificiles de replicar online,
mientras incorporan la segunda mano como complemento.

e Distribuidores y cadenas de suministro: En el modelo
tradicional, distribuidoras y mayoristas canalizan libros nuevos
desde editoriales hacia puntos de venta. El libro de segunda
mano rompe ese ciclo, pues, no pasa por distribuidores
convencionales. Sin embargo, han aparecido nuevos
intermediarios logisticos (como los comentados Hamelyn,
Momox) que cumplen un rol parecido al distribuidor pero en la
cadena de reventa, recogiendo libros usados y
redistribuyéndolos eficientemente.




Esto significa una pérdida de volumen para los distribuidores de
nuevo, aunque algunos han comenzado a explorar alianzas (por
ejemplo, empresas de logistica editorial que ofrezcan también
soluciones de recoleccién de usados en librerias o clientes
finales). Se observa asi una cierta reconfiguracién: donde antes
la cadena era unidireccional (editorial->libreria->cliente), ahora
existen flujos circulares y nuevos actores especializados en
manejarlos.

e Acceso a la lectura y publico lector: Un impacto positivo
indudable del auge de la segunda mano es que mas personas
pueden acceder a mds libros. Desde una perspectiva cultural, la
democratizacién que supone poder comprar libros a precios
muy bajos ha contribuido a aumentar el consumo de lectura en
algunos segmentos. Personas de menores recursos, estudiantes,
jévenes, han podido crear bibliotecas personales gracias a los
precios asequibles de la segunda mano. Esto amplia la base de
lectores y puede tener beneficios a largo plazo en hébitos de
lectura y educacion. Incluso las bibliotecas publicas a veces
nutren sus colecciones mediante donaciones o compras de
segunda mano para optimizar presupuestos. El sector editorial
en su conjunto podria beneficiarse de una poblacién que lee
mas (aunque no compre todo nuevo, probablemente si
compraré algunas novedades de sus autores favoritos). En otras
palabras, el mercado de segunda mano convive en una
relacién compleja con el de primera mano: le resta ventas
directas en el corto plazo, pero mantiene vivo el interés por los
libros y la lectura en general.

En suma, el crecimiento de la segunda mano obliga a todos los
eslabones —autores, editores, libreros, distribuidores— a replantear
estrategias. Se plantean cuestiones sobre coémo garantizar la
sostenibilidad econémica de la creacién literaria si las ventas se
fragmentan entre nuevo y usado. También surgen oportunidades
de negocio y de colaboracién innovadoras (por ejemplo, editoriales
que ofrezcan descuentos en la compra de cierto titulo nuevo si el
cliente les lleva un libro usado como parte de pago, etc.). La
cuestion de justicia econdmica para los creadores ha escalado a
nivel de debate sectorial y politico, como veremos a continuacion
con el caso de Francia.




7 .DEBATE REGULATORIO:
REGALIAS EN LA VENTA DE
LIBROS USADOS

El impacto econdmico en autores y editores por la proliferacion de
las ventas de segunda mano ha dado pie a un debate regulatorio
creciente. Tradicionalmente, la postura juridica (en Europa y la
mayoria de paises) es que el autor no puede oponerse ni cobrar
por la reventa de sus libros, debido al principio de agotamiento de
derechos tras la primera venta. Sin embargo, ante el auge del
mercado de ocasién, Francia se ha posicionado a la vanguardia
proponiendo cambios legislativos para proteger a los creadores en
este nuevo entorno.

En abril de 2025, el Gobierno francés anuncié que buscaré
implantar un “derecho de la reventa” para el libro, es decir, una
figura similar al droit de suite que existe en el arte, aplicada a las
sucesivas reventas de un libro. La idea, apoyada por el propio
presidente Emmanuel Macron durante el Salén del Libro de Paris, es
asegurar que autores y editores reciban una compensacion
cuando un libro se vende de segunda mano. En la prdactica, se
habla de crear un pequefio gravamen o tasa sobre la venta de
libros usados cuyo recaudacién seria gestionada por una entidad
colectiva de derechos de autor y luego redistribuida para apoyar la
creacion literaria.

El Ministerio de Cultura francés sefialé que actualmente el mercado
de segunda mano “pasa por completo por fuera” de autores y
editores, generdndoles una pérdida de ingresos. Con el nuevo
mecanismo, los vendedores de libros usados tendrian que
contribuir con una fraccién del precio para los creadores. Esta
propuesta satisfizo a los editores franceses —el presidente del
Sindicato Nacional de la Edicién afirmé que Francia, pionera en la
ley de precio fijo del libro en 1981, “puede volver a liderar” con esta
iniciativa.

Cabe destacar que Macron aludié especificamente a que la
mayoria de libros usados se comercian en plataformas globales
como Amazon, que “no pagan impuestos en Francia’, y que, por
tanto, la tasa se enfocaria en grandes operadores mds que en
pequenas librerias de viejo.



Es decir, la intencidon seria que este “canon” afecte principalmente a
las transacciones en linea de las grandes plataformas, sin cargar a
los libreros tradicionales (lo cual busca evitar ahogar a las librerias
de segunda mano fisicas, muchas de las cuales ya operan con
margenes minimos). Segun Vincent Montagne (presidente del SNE),
la tasa seria “infima” y no impactaria al precio que paga el
consumidor, asumiéndola el intermediario.

El debate en Francia ha puesto sobre la mesa varias cuestiones:
por un lado, autores y editores resaltan la necesidad de equidad —
si un libro sigue generando valor en reventas sucesivas, una parte
deberia volver al creador-; por otro lado, algunos criticos temen
que encarecer o burocratizar la venta de segunda mano pueda
frenar un mercado que promueve el acceso asequible a la cultura.
Las soluciones técnicas para implementar este derecho de reventa
no son triviales: habria que articular un sistema de seguimiento y
cobro (posiblemente apoyéndose en las plataformas digitales con
mayor cuota). AGn no hay fecha de aplicacién en Francia, pero la
mera propuesta marca un precedente.

Es relevante mencionar que existen iniciativas voluntarias en este
sentido: por ejemplo, en Reino Unido, la empresa World of Books
(una de las mayores vendedoras de libros usados online) lanz6 en
2021 el programa AuthorSHARE, que reparte voluntariamente un
porcentaje de sus ventas de segunda mano entre los autores de
esos libros. Aunque por ahora es algo minoritario, demuestra que el
sector privado puede tomar medidas proactivas.

En Espafia e Hispanoamérica, de momento, no hay propuestas
legislativas concretas sobre regalias en segunda mano, pero el
debate francés ha resonado. CEDRO (la asociacién de derechos
reprogrdaficos en Espafia) recordd que la ley actual no permite a los
autores cobrar en reventas y ve con interés la evolucion en Francia.
Algunos autores iberoamericanos abogan por soluciones similares,
mientras que otros aceptan la segunda mano como una realidad
que fomenta la lectura de sus obras, aunque no les remunere
directamente.

En conclusion, el debate regulatorio esta abierto. Francia ha dado
el primer paso formal para intentar reequilibrar la balanza hacia los
creadores sin frenar el mercado de ocasidn. El resultado de esta
iniciativa podria sentar un modelo a seguir (o a evitar) en otros
paises de Europa y quizds en Iberoamérica. Las industrias del libro
de cada pais estardn atentas a como se implementa y qué efectos
reales tiene sobre autores, precios y ventas



8. INICIATIVAS DESTACADAS
EN IBEROAMERICA (2015-
2025)

A lo largo de esta década, distintos paises de Iberoamérica han
sido escenario de iniciativas particulares que ilustran el crecimiento
y la innovacién en el mercado de libros usados. A continuacién, se
mencionan ejemplos representativos en algunos paises:

» Espafia: Es quizd el pais de habla hispana donde mds se ha
estructurado el mercado de segunda mano. Ademds de la
expansién de Re-Read (ya descrita, con decenas de tiendas
franquiciadas por todo el territorio), han proliferado librerias de
viejo con enfoques diversos en ciudades grandes: desde las que
venden al peso (La Casqueria en Madrid) hasta librerias
solidarias (Libros Melior en Madrid) o librerias de saldo y
ocasion en casi cada ciudad. Online, la asociacién de libreros
Uniliber reane a librerias anticuarias y de segunda mano de
toda Espafia en un portal comun, ofreciendo cientos de miles de
titulos antiguos/usados a compradores hacionales e
internacionales. También han surgido startups tecnolbgicas
como Relibrea, fundada originalmente en Venezuela pero con
operacioén en Espafa, enfocada en intercambio de libros
académicos de segunda mano mediante app. En Barcelona,
proyectos como Bookish (intercambio de libros con suscripcion
mensual) o el mencionado Hamelyn muestran la diversidad de
la escena. Espana también ha visto ferias especializadas, como
la Feria del Libro Viejo y Antiguo, que se celebra anualmente en
Madrid y Barcelona, reforzando la visibilidad del sector.

e Argentina: Con una larguisima tradicién literaria, Argentina
siempre ha tenido un circuito fuerte de librerias de viejo. Buenos
Aires en particular es célebre por sus puestos de libros usados
en calles y parques (por ejemplo, los puestos de la Avenida
Corrientes o el Parque Rivadavia) y librerias emblematicas
como Libreria de Avila (fundadq en 1785, la més antigua del
pais, ain hoy importante en usados) y Clésica y Moderna. En
los dltimos aros, debido a la crisis econémica, el mercado de
usados cobré nuevo brio: muchos lectores acudieron a librerias
de viejo en busca de “joyas literarias, rarezas y grandes titulos a
precios accesibles’.



Libreros portefios reportan que las ventas a turistas se
incrementaron, pues extranjeros encuentran libros argentinos
muy baratos debido al tipo de cambio. Iniciativas modernas
incluyen la app Pila de Libros (intercambio tipo Tinder, ya
mencionada) y ferias de trueque de libros promovidas por
bibliotecas publicas. En 2023 se organizé en Buenos Aires la
primera “Gran Movida de Libros Usados” donde en una cadena
humana se trasladaron 9.100 libros para inaugurar una libreria,
simbolo de la pasién local por reutilizar libros. Todo indica que
en Argentina la circulacién de libros de segunda mano es parte
integral del ecosistema literario, uniendo tradicién (puestos
callejeros) y modernidad (plataformas en redes).

México: Es uno de los mercados editoriales mds grandes de la
regién, y junto a ello existe un amplio mercado informal de
segunda mano. En Ciudad de México, la zona de Donceles (en el
centro histérico) alberga numerosas librerias de viejo histéricas,
famosas por ofrecer desde libros de texto hasta ediciones
coloniales. Asimismo, ferias como la Feria del Libro Usado en la
Biblioteca de México se han vuelto recurrentes. En otras
ciudades, destacan iniciativas como “La Via del Libro” en Tuxtla
Gutiérrez, Chiapas — un tianguis semanal al aire libre donde se
compran, venden e intercambian libros bajo la coordinacién de
promotores culturales locales. Este espacio no solo facilita
acceso a libros baratos, sino que ofrece actividades culturales,
sirviendo de centro de difusioén literaria en la comunidad. A nivel
digital, México aprovecha fuertemente Mercadolibre para la
compraventa de libros usados, y existen grupos de Facebook
muy activos. No ha surgido aln una cadena especializada tipo
Re-Read, pero librerias como Gandhi y FCE han experimentado
con programas de intercambio de libros o venta de saldos que
se acercan a la idea. Dado el tamano del pais, es un campo
propicio para futuras plataformas especializadas.

Colombia: Las ciudades colombianas tienen una nutrida
presencia de librerias de viejo, en especial Bogotd. Alli destaca
Libreria Merlin — apodada “el gran palacio de los libros usados”
- con mds de 350.000 libros en stock, ocupando tres pisos de
una casona céntrica. Fundada hace 22 afos con apenas 60
titulos iniciales, Merlin se ha convertido en referente para
encontrar “de todo”. Bogotd celebra anualmente la Feria
Internacional del Libro (FILBo) donde también hay un pabellén
dedicado a libros antiguos y de segunda mano. Otros proyectos
interesantes: la libreria Torre de Babel se anuncia como la
segunda mano mds grande de Colombia; y plataformas locales
online como Libreria Ocnos ofrecen compra/venta a domicilio
en Bogota.



En Medellin y Cali igualmente existen mercados de libros usados
en plazas publicas, a menudo impulsados por alcaldias dentro
de programas de cultura. Cabe mencionar que Colombia tiene
una importante produccidn editorial educativa, por lo que el
intercambio de libros de texto usados entre estudiantes
universitarios es muy comun (facilitado hoy dia por grupos de
WhatsApp, segin carrera, etc.).

e Chile: Ademads de la iniciativa Green Libros ya mencionada,
Chile cuenta con ferias de libros usados tradicionales como la
de la Plaza de Armas en Santiago. En ciudades como Valparaiso
abundan las librerias de viejo en cerros turisticos, mezclando
venta de libros con café cultural. La llegada de plataformas
espafolas (IberLibro, todocoleccion) ha permitido a libreros
chilenos ofrecer sus catélogos a coleccionistas extranjeros,
integrando el pais a la red global de libro antiguo. También
surgen emprendedores chilenos en Instagram vendiendo libros
usados cuidadosamente curados (novela latinoamericana del
siglo XX, por ejemplo) a una comunidad de seguidores fieles,
mostrando cédmo las redes pueden servir de vitrina para micro-
negocios de segunda mano especializados.

e Pera y otros paises: En Per(, Lima tiene la famosa Calle Quilca,
epicentro de librerias de segunda mano y venta callejera de
libros usados, que renacié luego de un periodo de decadencia,
atrayendo nuevamente a lectores jovenes con precios bajos. En
Venezuela, pese a la crisis, proyectos como Relibrea (originado
alli) buscaban mantener circulacién de libros entre estudiantes,
aunque las dificultades econémicas y de conectividad limitaron
su alcance nacional. En Centroamérica, paises como Costa Rica
y Guatemala ven también un desarrollo incipiente de tiendas de
libros usados, muchas veces ligadas a universidades o a
iniciativas de expatriados que traen libros en inglés y luego los
revenden localmente.

En conjunto, estas iniciativas reflejan la diversidad de
aproximaciones en Iberoamérica para fomentar el mercado de
libros usados: desde emprendimientos con tecnologia de punta
hasta bazares comunitarios de intercambio, pasando por librerias
centenarias que se adaptan a los nhuevos tiempos. Cada pais
aporta su matiz, pero todos comparten la nocién de que el libro
usado estd mds vivo que nunca.




Plataformas y proyectos destacados de libros
usados en Iberoamérica (ejemplos)

Nombre: Re-Read

Pais: Espana

Descripcién: Cadena de librerias low-cost (franquicias). Precio fijo
(p. €j. 1 libro 4 €). Compra a particulares a tarifa plana. +45.000
usuarios registrados y presencia nacional.

Nombre: Tuuulibreria

Pais: Espafia

Descripcién: Libreria fisica (ONG) en Madrid/Barcelona. El
comprador decide el precio (donativo voluntario). Misién: fomentar
lectura accesible. Se financia con voluntarios y donaciones.

Nombre: Hamelyn

Pais: Espafia

Descripcién: Plataforma recommerce online. Compra libros usados
con tasacidén instantédnea y recoge a domicilio, luego revende
globalmente. En 2023, 200k+ pedidos enviados a 96 paises (3M €
facturacién).

Nombre: Uniliber

Pais: Espana

Descripcién: Portal web asociativo de librerias de viejo espafnolas.
Catdlogo de libros antiguos, descatalogados y usados de librerias
independientes en toda Espafia.

Nombre: Pila de Libros

Pais: Argentina

Descripciéon: App mévil de intercambio de libros usados (trueque).
“Tinder de libros™: conecta usuarios para canjear ejemplares de sus
bibliotecas. Enfocado en comunidad lectora colaborativa.

Nombre: Mercadolibre (libros)

Pais: LatAm (multi)

Descripcion: Marketplace generalista lider en América Latina.
Amplia categoria de libros nuevos y usados. Permite venta C2C con
pagos seguros y envios integrados. Importante canal para libros
escolares usados y novelas.

Nombre: Libreria Merlin

Pais: Colombia

Descripcidn: Libreria de viejo icdnica en Bogotd. 22+ anos de
operacidén, ~350.000 libros disponibles. Especializada en todo tipo
de temdaticas, referencia para coleccionistas.



Nombre: Green Libros

Pais: Chile

Descripcioén: Libreria solidaria. Recolecta libros donados, los vende a
bajo costo y destina parte de ingresos a programas educativos. Ha
reutilizado 4 millones de libros y donado miles a fundaciones.

Nombre: Relibrea

Pais: Venezuela/Espaia

Descripcién: Plataforma digital para comprar/vender/intercambiar
libros académicos de segunda mano. Nacié en Venezuelq,
expandida a Espana. Promueve acceso a textos educativos usados.

Nombre: Wallapop (libros)

Pais: Espaia

Descripcion: App generalista de segunda mano geolocalizada. Muy
usada para libros en éreas urbanas. Facilita trato cercano sin envio.
En 2020-21, 49% de espanoles usé Wallapop para alguna compra,
libros incluidos.

Lo anterior resume algunos actores clave y sirve para comparar
modelos. Vemos iniciativas comerciales puras (Re—Read, Hamelyn),
otras comunitarias (Pila de Libros), generalistas adaptadas
(Mercadolibre, Wallapop) y proyectos con misién social (Green
Libros). Esta riqueza de propuestas ha construido, entre 2015 y 2025,
un ecosistema robusto para el libro de segunda mano en
Iberoamérica.



9 .CONCLUSIONES

Entre 2015 y 2025, el mercado de libros usados fisicos ha pasado de
ser un segmento relativamente discreto a convertirse en un pilar
importante del sector editorial en Iberoamérica. Las cifras hablan
de crecimientos sostenidos en volumen y valor: globalmente el
mercado casi se duplicé en la década, y en paises como Espafia se
registraron subidas del 30% anual en la demanda tras 2020. Este
boom ha venido catalizado por factores econémicos
(encarecimiento de los libros nuevos, crisis e inflacion),
socioculturales (mayor aceptacién de lo usado, busqueda de
consumo sostenible) y tecnolégicos (expansién de plataformas
online y logistica).

El informe ha identificado tendencias claras: los compradores de
libros usados buscan principalmente precio asequible, pero
también encuentran en la segunda mano la oportunidad de
descubrir tesoros literarios, ser ecolégicos y participar en
comunidades de intercambio. El perfil del consumidor abarca
desde el estudiante que revende sus manuales hasta el
coleccionista que rastrea ediciones antiguas, pasando por un
amplio publico general que incorpora libros de ocasién en su dieta
cultural.

En respuesta a esta demanda, emergieron nuevos modelos de
negocio en Iberoamérica que han profesionalizado y diversificado
la oferta de libros usados. Cadenas como Re-Read consolidaron un
formato low-cost replicable; librerias independientes innovaron con
féormulas de pago voluntario o venta al peso; plataformas digitales
y apps facilitaron el contacto entre millones de compradores y
vendedores mds alld de fronteras; y proyectos sociales
demostraron que la segunda mano puede ademds servir a nobles
causas educativas. La convivencia (y competencia) entre
plataformas especializadas y marketplaces generalistas ha
ampliado el alcance del mercado, ofreciendo al lector més canales
para acceder a libros de segunda mano que nunca antes.

No obstante, este auge trae consigo desafios para la industria
editorial tradicional.



Si bien se celebra el acceso democratizado a la lectura, se
cuestiona el impacto en los ingresos de autores y editores. La
sostenibilidad econémica del ecosistema del libro requerira
adaptaciones: los editores quizés deban revalorizar el rol de sus
catdlogos antiguos y buscar maneras de beneficiarse del circuito
de reventa, los autores estdn legitimamente alzando la voz para no
quedar al margen de un mercado en expansion, y las librerias
tendrdn que seguir reinventéndose para integrar la segunda mano
sin perder su esencia.

El debate regulatorio iniciado en Francia, con la posible
introduccién de un derecho de remuneracién en la reventa de
libros, indica que el tema ha cobrado relevancia politica y podria
marcar tendencia en los préximos afos. Encontrar un equilibrio
justo que permita remunerar a los creadores sin ahogar el mercado
de ocasibén serd clave para asegurar que la cadena de valor en su
conjunto prospere de forma equitativa.

En Iberoamérica, los ejemplos en distintos paises muestran que el
mercado de libros usados se ha adaptado a contextos locales:
apoyando la lectura en épocas de crisis econémicas (Argenting,
Venezuelo), complementando la oferta editorial en mercados
grandes (México, Espaiia) y reforzando la cultura del libro en
general. Cada iniciativa, desde la gran plataforma digital hasta el
pequeno puesto de feria, suma al objetivo de que los libros tengan
multiples vidas.

En conclusién, el periodo 2015-2025 ha sido testigo de un renacer
de la segunda mano en el Gmbito del libro, convirtiendo la compra
de libros usados en una prdctica corriente y valorada. De cara al
futuro, cabe esperar que esta tendencia contine al alza, apoyada
por nuevas generaciones de lectores conscientes y emprendedores
innovadores. El desafio para la industria editorial serd integrar esta
realidad, de manera que todos —lectores, autores, editores, libreros
— se beneficien de un mundo en el que un libro puede pasar por
muchas manos, pero seguir inspirando y generando valor en cada
lectura.



FUENTES

Cdrdenas, M. (2023). Merlin, el gran palacio de los libros usados en
Bogotd. Las20rillas. https://www.las2orillas.co/ merlin-el-gran-
palacio-de-los-libros-usados-en-bogota/

CEDRO - Centro Espafiol de Derechos Reprogrdficos. (2017). El
mercado de segunda mano del libro. Blog Cedro.
https://www.cedro.org/blog/el-mercado-de-segunda-mano-del-
libro

Emanuet, P. (2023). El 'boom’ de los libros de segunda mano. El
Confidencial. https://www.elconfidencial.com/cultura/2023-08-
28/libros-segunda-mano-baratos _3718463/

Elzas, S. (2024). French publishers voice concerns over rise in used
book sales. RFI. https://www.rfi.fr/en/france/20240421-french-
publishers-voice-concerns-over-rise-in-used-book-sales
Morales, A. (2025). El auge de los mercados de segunda mano: una
revolucion silenciosa en la economia espafola. Merca2.
https://www.merca2.es/2025/01/14/auge-mercado-segunda-
mano-espana-213456/

Periodismo.com. (2024). Crece el mercado de libros usados con el
auge de nuevas plataformas.
https://www.periodismo.com/2024/09/25/mercado-libros-usados-
plataformas/

Periodismo.com. (s.f.). El mercado de libros usados... valor
proyectado de USD 25.588 millones en 2023 a USD 48.488 millones
en 2032 (cita de Credence Research).
https://www.periodismo.com/libros-usados-estimaciones/



e Posta Noticias. (2023). Mercado editorial sobrevive... scémo
aprovechar el intercambio en estos espacios?
https://www.posta.com.mx/cultura/mercado-editorial-sobrevive-
intercambio-libros/

e Racciatti, E. (2024). sCémo leer en tiempos de inflacién y crisis?...
libros usados pueden ser la solucién. Infobae.
https://www.infobae.com/cultura/2024/01/22/libros-usados-crisis-
argentina/

e Re-Read. (s.f.). Sitio oficial. https://www.re-read.com

e Rodriguez, P. (2022). Los libros usados son la nueva sensacién de
internet: ya mueven 10 millones de euros en comercio digital.
Xataka. https://www.xataka.com/otros/libros-usados-son-nueva-
sensacion-internet-ya-mueven-10-millones-euros-comercio-
digital

 Sekundo. (s.f.). Sitio oficial. https://www.sekundo.es

e The Brussels Times. (2025). Second-hand book sales could soon
earn authors royalties in France.
https://www.brusselstimes.com/803921/french-authors-may-earn-
royalties-from-used-book-sales

e Green Libros. (s.f.). Sitio oficiall. https://www.greenlibros.com

*Este documento fue elaborado con la asistencia de Deep Research de
ChatGPT.



