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La clave de la importancia 

de los metadatos está en los 

hábitos de descubrimiento y 

compra de los lectores
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1) Factores que llevan al descubrimiento de los libros
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 Todos los factores 
de descubrimiento 

son METADATOS



2) Factores que llevan decisión de compra

30%



2) La decisión de compra

Todos los factores de compra son METADADES

Todos los factores de 
compra son 
METADATOS



La visibilidad de un libro potencia sus ventas.

 Unos buenos metadatos aumentan la visibilidad.

LAS VENTAS DEPENDEN DE LOS METADATOS



METADATOS QUE MÁS AYUDAN A VENDER

1. Clasificaciones temáticas

2. Autorías

3. Colección

4. Productos relacionados

5. Subtítulo



1. Clasificaciones temáticas



Categorías de materia

para visibilizar los libros BISAC

THEMA



THEMA

https://ns.editeur.org/thema/es/



1) Clasificar los títulos con la mayor precisión posible

Buenas prácticas para la selección de códigos Thema
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Buenas prácticas para la selección de códigos Thema

1) Clasificar los títulos con la mayor precisión posible

2) Leer siempre las notas e instrucciones para cada categoría y calificador
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Calificadores Thema



Calificadores

Categoría de materia



Calificadores

Categorías de materia



Calificadores



Calificadores



«La industria editorial está pasando de ser un negocio de grandes libros 

a un gran negocio de autores, porque los lectores quieren leer todo lo 

que un autor ha escrito.»

David Shelley, director ejecutivo de Hachette Reino Unido y Estados 
Unidos. Feria de Frankfurt, 2024 

2. Autorías



Buenas prácticas en las autorías:

1) Unidad de criterio en la grafía del nombre de los contribuidores





Buenas prácticas en las autorías:

1) Unidad de criterio en la grafía del nombre de los contribuidores

2) Inclusión del código ISNI

El ISNI es al autor 
   lo que el ISBN es al libro









Buenas prácticas en las autorías:

1) Unidad de criterio en la grafía del nombre de los contribuidores

2) Incorporación del código ISNI 

3) Inclusión de todos los contribuidores
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BIOGRAFÍA DEL AUTOR

CON

*Nº medio de ejemplares vendidos

SIN Diferencia

▪ Biografía del autor



3. Colección



El 52% de las 
ventas de Kobo 

son libros 
pertenecientes a 

colecciones 



Subcolecciones (series y sagas)







4. Productos relacionados



▪ Sustituye a / Sustituido por

▪ Formato alternativo

▪ Publicación digital basada en (producto impreso)

▪ Producto del mismo autor

▪ Producto de la misma colección

▪ Es una edición especial de / Tiene una edición especial

▪ Adaptado de / Adaptado como

▪ Versión en otro idioma

Relaciones entre productos más habituales
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Gracias por vuestra atención

Arantxa Mellado Bataller

arantxa@datalibri.com

www.actualidadeditorial.com
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